INY POHLAD

Doma ¢i za hranicami?

Md podnikatel PLATIT DANE NA SLOVENSKU, alebo je Uplne legitimne hladat legdine
moznosti danovej optimalizdcie v zahranici?

Artur
Gevorkyan

predseda
Predstavenstoa
spoloénosti
GEVORKYAN, a.s.

Na celd tému mam mozno trochu $pe-
cificky pohlad aj preto, lebo som imig-
rant. Na zaciatku som podnikal aj v $ta-
toch, kde dane ¢i zakony, ktorymi boli
regulované, a aj sposob, akym to celé
fungovalo, neboli pre podnikatelov vzdy
priaznivé. Pravidla sa ¢asto menili a ne-
raz prichadzali nové regulacie so spat-
nou platnostou, niekedy aj rok dozadu.
Preto mam v tomto na Slovensku vel-
mi jednoduchy pristup: ked mam roz-
myslat, ¢i dan zaplatit, alebo hladat
sposoby, ako sa tomu vyhnut, poviem
jasne - zaplatme. Nie preto, ze by som
miloval platit vysoké dane. Skor preto,
7e povazujem za zbyto¢né stavat firmu
na tom, Ze niec¢o nezaplatime, a tym sa
dostaneme do plusu. Podnikanie nemo-
7e fungovat tak, Ze ked dane nezaplati-
te, ste ziskovy, a ked ich zaplatite, skra-
chujete. AKk je to tak, asi nie je problém
len v daniach, ale v samotnom biznise.
Legalne moznosti optimalizacie exis-
tuji a podnikatel ma pravo rozmyslat
racionalne. No pre mna je dolezité, aby
firma stala na produkte, zdkaznikovi
a efektivite, nie na tom, ako obist sys-
tém. Na druhej strane, ako snad kazdy
podnikatel by som privital, keby dano-
vé a odvodové zatazenie bolo na Sloven-
sku vyrazne nizsie. To by podla mna po-
mohlo firmam viac ako nahananie sa za
roznymi zahrani¢nymi rieSeniami.
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~Podnikanie
podla mna
nemoze fungovat
tak, 7e ked dane
nezaplatite, ste
ziskovy, a ked'ich
zaplatite, zrazu
skrachujete.”

>

Podnikatel
by mal dane
platit tam, kde
realne vytvara
hodnotu. To je
zaklad dovery
medzi Stitom
a biznisom.”

Jaroslav
Havel

riadiaci partner

a zakladatel HAVEL
& PARTNERS a ONE
FAMILY OFFICE

Jim Collins v knihe o dlhodobo dspes-
nych firmach pise, Ze nestavaju len na
maximalizacii zisku, ale aj na hodno-
tach, ktoré pretrvaju. Tym sa riadime aj
v HAVEL & PARTNERS a ONE FAMI-
LY OFFICE. Rovnako pri sprave ma-
jetku ¢i danovom planovani sa nestaci
pozerat len na okamzity finanény efekt,
ale aj na dlhodobt stabilitu, reputaciu
a kontinuitu rodinného podnikania.

Podnikatel by mal dane platit tam,
kde reélne vytvara hodnotu. To je za-
klad dovery medzi statom a biznisom.
S otvaranim medzinarodnych moznos-
ti vSak dspes$né rodiny neuvazuju len lo-
kalne - ich majetok, investicie aj zivot
maju medzinarodny rozmer. Nejde teda
o hladanie spdsobov, ako zniZovat dano-
vé zataZenie za kazdu cenu, ale o kom-
plexnd spravu majetku, ochranu a bez-
pecné odovzdanie dalsim generaciam.

Klienti sa na nés obracaju, ked potre-
buju istotu a predvidatelnost pri investi-
cidch, medzinarodnom S$truktirovani
majetku, nastupnictve ¢i nastavovani
holdingovych a nada¢nych Struktar.
Diverzifikacia naprie¢ jurisdikciami je
legitimnou sucastou riadenia rizik, no
len vtedy, ak su riesenia transparentné,
udrzatelné, v silade s pravidlami krajin,
v ktorych klient posobi, a zaroven férové
a v sulade s hodnotami, na ktorych fir-
ma aj rodina stoja.
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